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Inovacao tecnoldgica

Importancia da inovacao no desenvolvimento de empresas e de todos
os setores da economia.

Com a demanda por inovacdao, o conhecimento tecnoldgico torna-se
indispensavel para as empresas , mas nao é suficiente para se obter
sucesso .

Em um negdcio, a contribuicao do conhecimento tecnoldgico é de 5%
e a do empreendedorismo é de 95%.




Empreendedorismo

Empreendedorismo — designa os estudos relativos ao empreendedor, seu
perfil, suas origens, seu sistema de atividades, seu universo de atuacao.

O Empreendedorismo possui 03 principais fundamentos:

e Criacao — pesquisa, criatividade, inovacao;

e Gestao — planejamento, estratégia, organizacao;

* Realizacao — ousadia, capacidade de execuc¢ao do que se criou e
planejou;




Insercao no mercado

Destacamos 03 procedimentos para iniciar o processo de insercao da
inovacao no mercado:

Para colocar um produto no mercado é importante:
*A percepcao da oportunidade caracterizada pelo produto;
*A analise do mercado no qual se prentede entrar;

*A elaboracao de material de apresentacao do produto;



Percepcao da oportunidade

O produto resolve alguma questao?
O produto esta relacionado a alguma demanda social?

Ha pessoas interessadas na solucao que o produto oferece?

"Para se inventar algo, primeiro precisa haver um problema.”
Nelson Bardini, autor de mais de 140 patentes depositadas no INPI




Analise do mercado

Apos um estudo sobre a questao das reais oportunidades queo produto
representa, passamos a analise do mercado.

Como funciona o mercado no qual se pretende entrar?

Consumidor final do produto .................. quem é?
Revendedor .......ccocveeeuvveennns existe? quem sao?
Fabricante .....cccocvvevecee e gquem sao?

Vocé serd o revendedor?
Vocé serd o fabricante?
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Analise do mercado

Como funciona o mercado no qual se pretende entrar?

E necessdrio fazer uma identificacdo de produtos semelhantes ou que
desempenham a mesma funcao.

Existem produtos idénticos ou similares?

Quais sao os precos de mercado?

Como é formado o preco?

O custo do seu produto esta de acordo com o preco de mercado?
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RS 2,50 RS 5.999,00

E necessdario pesquisar para minimizar ao maximo os riscos.



Elaboracao de material

Apresentacao do produto a futuros compradores e/ou investidores:

*Plano de negadcios — relatar como surgiu a idéia, como foi desenvolvimento
do produto, quais suas vantagens, demonstrar que ha demanda e viabilidade
técnica e econdmica.

*Desenhos explicativos. Devem conter o necessario para demonstrar o bom
funcionamento do produto.

*Prototipo. Faz o diferencial no momento da apresentacao .

O investidor precisa ficar convencido de que a idéia € viavel e rentavel.




Elaboracao de material

O material referente a invencao so6 deve ser apresentado a qualquer
pessoa interessada mediante duas condigdes:

*Pedido de registro de patente; ou
*A assinatura de Termo de Confidencialidade ou NDA — Non-Disclosure
Agreement (Acordo de Nao-divulgagao);

Mantém as informacoes em sigilo;
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